Q> LEARNESY

Ungt bolag i snabb tillvaxt sdker Account Manager for viktiga affarsomraden!

Learnesy AB ar ett ungt edtech-bolag i stark tillvaxt som hjalper naringsliv, skolor och
akademiska institutioner med att utveckla anstélldas och elevers kunskaper inom
dataanalys.

Learnesy har en nytdnkande produkt inom en vaxande marknad, och vi séker nu en
tavlings- och resultatorienterad Account manager som vill utveckla vara kundsegment
Yrkeshogkolor och Aterforsaljare.

Vi sdker dig som:
Ar ansvarstagande och kan driva och utveckla ett affarsomrade
Bade kan utveckla existerande kundrelationer och bygga upp nya
Ser vikten av att ha en tat kontakt med kunden
Kan visa upp tidigare framgéangsrika resultat fran arbete
Drivs av att uppna och 6vertraffa dina mal
Har stark tilltro till Learnesys produkt samt dataanalys som ett centralt kunskapsomrade
Ar bekvam med att tala infor andra manniskor

Arbetsuppgifter:

- Uppfoljning, merforsaljning och kundvéard av existerande kundbas
Identifiering, uppsokning, kontraktering och implementering av nya kunder
Moten och kickoff med kunder, vilket kan innebéra resor
Vara med och etablera effektiva arbetsprocesser
Folja upp inkommande kundférfrdgningar

Vi jobbar i en informell och entreprendriell miljo, dom tidvis kraver att du kavlar upp
armarna och gor det som kravs for att vi tillsammans skall lyckas. Hos oss kommer du att fa
ansvar frdn dag ett. Fran dig behoéver vi ha ratt installning till ett utmanande och
utvecklande jobb.

Med en stark prestation fran din sida kan vi utlova ett mycket spadnnande och belénande
jobb med goda utvecklingsmojligheter!

Learnesy har kontor i centrala Stockholm dar vi i utgangspunkt ser att placering for
tjansten ar. Vi har dock en flexibel syn pé arbetslivet, och om du levererar pa dina mél sa
kommer du sjalv till stor grad kunna styra ditt jobb.

Végar du anta utmaningen sa tveka inte att sbka genom att sénda ditt CV och personliga
breuv till:

marcus.andersson@learnesy.com
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